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COMPAÑIA INTERNACIONAL PARA LA FINANCIACIÓN DE LA DISTRIBUCIÓN S.A.
VENCA

Batería de Tests de campaña. Objetivo principal: obtener demanda en el
arranque de la campaña.

La estrategia testada que mejor resultados da a Venca es la oferta de un
regalo con la compra. Estos mailings exigen considerables medios (gran
folleto, carta y hoja de pedido, gimmicks y aceleradores) y esfuerzo
logístico (organización de sesiones, atrezzo y estilismo, diseño,
redacción...). 
En este caso, el regalo consistía en un edredón de estampado clásico. 

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



Hoja de Pedido y Carta



EDREDÓN 

GRATIS 
PARA TI

Si eres Cliente Venca con CERTIFICACIÓN A

Consulta tu CERTIFICADO DE CALIDAD DREAMS

Y LLAMA AL

807 11 77 11*

Recibirás GRATIS tu Edredón 
junto con tus compras.

Te presentamos una nueva creación,

que llenará tu hogar de luz y de sueños. 

El Edredón DREAMS. Una nueva creación 

de Carla Rizzi para ti, 

de su nueva Colección de Hogar.

Deja que su luminosidad invada tu habitación. 

Disfruta de su estampado natural. 

Elígela en tonos frambuesa o azules.

Déjate seducir por su aire natural.

(*)Tus pedidos por telefono fijo ( sólo 0.36€/min) de lunes a viernes, de 9  a 21 horas, sábados de 9 a 13 horas.  
Desde móvil (1,03€/min) IVA no incluído.



Llévatelo GRATIS
en el 807 11 77 11*

Medidas: Individual 120 x 200 cm
Matrimonio: 240 x 200 cm.

Indica tu elección a tu Consejera Venca
O anótala en tu Hoja de Pedido.

Consulta en tu Hoja de Pedido las formas de entrega para
los tamaños individual o matrimonio

¡GRATIS!
También lo tienes disponible en tonos azules

Disponible para ti en tamaño individual y matrimonioDisponible para ti en tamaño individual y matrimonio



Tus fundas de cojín.
REGALO

205HV40303T34

Gimmick etiquetado



Acelerador



COMPAÑIA INTERNACIONAL PARA LA FINANCIACIÓN DE LA DISTRIBUCIÓN S.A.
VENCA

Mailing de prospección en paquetes de otras empresas de VAD

La idea consistía en afinar la cualificación de los contactos. Hasta la fecha
se recurría a pequeños documentos de
petición de catálogo, lo que producía una
avalancha de contactos sin interés comercial.
Cambiamos la estrategia con un minicatálogo,
que contenía una oferta de producto
representantiva de la gama de producto de
Venca, además de los elementos habituales del
mailing (carta, oferta de regalo y hoja de
pedido) todo en un solo documento.

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



Hoja de pedido

Carta presentación
y soporte regalo

Páginas interiores
de minicatálogo



BANC SABADELL

Dar a conocer el servicio de Consultoría Internacional entre los clientes con
capacidad de expansión internacional y posicionar a Banc Sabadell como
referente en España para cualquier empresa con planes de establecerse
en el exterior.

Se optó por un mailing con una estructura sencilla, clara, al estilo de un
resumen ejecutivo que asociara el producto y la marca SabadellAtlántico
con valores de éxito global, expansión y sobre todo, seguridad y garantías.
En lugar de un sobre exterior convencional, se diseñó una carpeta con un
contenido visual impactante y persuasivo que preparaba al cliente para la
pieza principal, una carta con una marcada orientación de servicio al
cliente.  

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



Carpeta contenedora Carta



BANC SABADELL

Acción para la motivación de los equipos comerciales en la venta de un
seguro propio de protección de empresas.

Contábamos con un buen incentivo (un viaje) y también con un gimmick
(navaja multiusos). Se trataba, pues, de crear un mailing capaz de unificar
todos esos elementos. Optamos por una imagen con fuerte poder para
hacer soñar (imágenes de aeropuerto), y elementos que remitieran a la
aventura, para hacer jugar el gimmick.  

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



ES
A8

Apreciado/a compañero/a:

Con el seguro BS Protección Empresas ponemos en tus manos
una herramienta de éxito.

Un producto innovador, con grandes posibilidades. Una solución aseguradora
avanzada, ideal para nuestras empresas.

Un producto que te conducirá al éxito... y mucho más allá.

Conéctate ahora a la intranet de Banca Comercial: 

Informes y estadísticas/Seguimiento Plan comercial 2007/
Campañas trimestrales 2007

Y descubre las sorpresas que te reserva BS Protección Empresas.

Visítanos ahora y ¡recoge tu pasaje al éxito!

Recoge tu pasaje al éxito

Sobre contenedor

Tarjetón cara/dorso

Carta



BANC SABADELL

Elaborar un manual de ocasiones de venta para los productos de seguros
comercializados por la Entidad.

Se trataba de crear un elemento con cierta capacidad de pervivencia en la
mesa del gestor: una carpeta de gran formato -que servía para contener y
unificar los documentos de seguros–, en cuyo interior se detallaban las
ocasiones de venta y se apuntaban algunos de los argumentos a utilizar.  

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



Cara carpeta

Dorso carpeta

Interior carpeta despegable



BANC SABADELL

Programa piloto de retribución de empleados según resultados
comerciales.

Se trataba de un encargo difícil, habida cuenta de que los empleados (de
cualquier empresa) son generalmente remisos a este tipo de cambios. Se
trataba, pues, de reforzar los aspectos positivos –más equitativo, más
motivador– y, sobre todo, fomentar un espíritu de equipo. Un mailing
sencillo (carta más folleto) presentaba las ventajas del nuevo sistema, a la
vez que unía los conceptos Activa (nombre del programa) con la idea de
que todos ganan con el cambio.

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



Sobre contenedorCarta

Tríptico



BANC SABADELL

Venta cruzada de seguros de automóvil a los clientes del Banco.

Aprovechando la base de datos y el tráfico en las oficinas, se organizó una
promoción consistente en el regalo directo de un cheque carburante de 30
euros, para todos los contratos, más el sorteo adicional de 600 euros en
carburante para todas las solicitudes de presupuestos. 
Asidecar realizó la creatividad de los mailings (carta+stuffer), así como la
cartelería de oficinas.

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN

Contrate ahora
su seguro
BS Protección Autos

y llévese
GRATIS 30 euros

de carburante
Recibirá su cheque carburante

de 30 euros, canjeable en cualquier
 gasolinera de España, junto

con la documentación de su seguro

Promoción válida hasta el 30 de abril de 2008

Si contrata el seguro BS Motos,
15 euros en combustible gratis



PLV OFICINAS

Carta



Contrate ahora
su seguro
BS Protección Autos

y llévese
GRATIS 30 euros

de carburante
Recibirá su cheque carburante

de 30 euros, canjeable en cualquier
 gasolinera de España, junto

con la documentación de su seguro

Promoción válida hasta el 30 de abril de 2008

Si contrata el seguro BS Motos,
15 euros en combustible gratis

Stuffer



DEUSTO, S.A.

Presentar a un público amplio -usuarios de bibliotecas públicas- la base jurídica
de datos online.

Se trata de un producto complejo, pero, a la
vez, con una amplia base de usuarios
potenciales (estudiantes de Derecho o ADE,
licenciados...).
La apuesta fue realizar una presentación muy
gráfica, muy dinámica, a base de pantallazos y
con un look que remitía a internet.

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



Portada díptico

Interior 
díptico Cartel



DEUSTO, S.A.

Renovar el mailing de Deusto, agotado en su formato tras años de envío.
Reducir los costes, minimizando el número de documentos.

Los folletos de ofertas de las grandes cadenas de electrónica fueron el punto de
partida. Elegimos un gran folleto (420 x 595 mm.) plegado en cuatro. La
promoción abría la oferta. 
La carta estaba igualmente incluida en el folleto y únicamente se añadió un
cupón de pedido. Enviamos el documento retractilado, consiguiendo un
significativo ahorro de costes y revitalizando la demanda.

CLIENTE:

OBJETIVO:

OBJETIVO:

REALIZACIÓN



CARA DORSO






